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Cada negociacion es una oportunidad
de abri puettad o malteolica
redeltadod.
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Iniciar. Aprender. Hacer.
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Especializate

en lo que te porerviciay

CONTENIDOS
PLANIFICAR DESDE CERO

Parte | - Preparar la jugada

El que llega preparado, siempre tiene ventaja.
La informacion es poder en la mesa de negociacion.
Saber qué querés te cambia el resultado.

Parte Il - Leer al otro

Negociar es escuchar mas que hablar.
Detecta intereses ocultos detras de las palabras.
La confianza abre mas puertas que la presion.

Parte lll - Cerrar acuerdos que suman

Un buen cierre deja ganas de mas.
Cada acuerdo abre nuevas oportunidades.

Negociar bien asegura futuros negocios.

WWW.ESCUELADEEJECUTIVOS.ORG


https://escueladeejecutivos.org/

100% online yautoadministrado
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Acce&o;nmedlato desde cuanU|er~d|spOS|t|vo
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- Videos breves y practicos

Podcasts excluswos


https://escueladeejecutivos.org/

Accede al curso
desde cualquier
dispositivo,
COoN recursos
descargablesy

disponibles 24/7.

Actividades,
ejemplosy
desafios
aplicables a tu
dia a dia.
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Avanza a tu ritmo,
sin horarios ni
clases en vivo.

WWW.ESCUELADEEJECUTIVOS.ORG



Contactanos, estamos para ayudarte.

ESCANEA EL CODIGO O
HACE CLIC EN EL BOTON

WWW.ESCUELADEEJECUTIVOS.ORG


https://api.whatsapp.com/send/?phone=5493513184245&text=Hola%2C+acabo+de+ver+el+programa+del+curso+START+-+Primeros+pasos+como+negociador.+Quiero+inscribirme.




