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Especializate

en lo que te porerviciay

CONTENIDOS
EJECUTIVO STARTER

Parte | - Entender al cliente

El cliente compra lo que siente.
Escucha mas de lo que hablas.

Detectd necesidades antes de ofrecer.

Parte Il - Vender con confianza

La venta empieza con una buena pregunta.
Tu actitud abre o cierra la puerta.

Transmiti valor, no solo precio.

Parte lll - Cerrar y crecer

Un cierre claro evita perder tiempo.
Cada cliente satisfecho trae otro.

La venta no termina en la firma, empieza ahi.
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https://escueladeejecutivos.org/
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METODO ""OGIA DE CURSADO

Acceso inmec g’t_b


https://escueladeejecutivos.org/

Accede al curso
desde cualquier
dispositivo,
COoN recursos
descargablesy

disponibles 24/7.

Actividades,
ejemplosy
desafios
aplicables a tu
dia a dia.
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Avanza a tu ritmo,
sin horarios ni
clases en vivo.
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Contactanos, estamos para ayudarte.

ESCANEA EL CODIGO O
HACE CLIC EN EL BOTON

WWW.ESCUELADEEJECUTIVOS.ORG


https://api.whatsapp.com/send/?phone=5493513184245&text=Hola%2C+acabo+de+ver+el+programa+del+curso+START+-+Ejecutivo+Starter.+Quiero+inscribirme.




